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zug gehalten, die Filialen von groBen Wa-
renhausketten oder trendigen Beklei-
dungs-Shops prigen das StraBenbild.
Bis zu 80 Prozent betrigt der Filialisie-
rungsgrad in Grofistadten wie Kéln, wih-
rend er in Miinchen erst die 50-Prozent-

Von Doris Nager

150g Feldsalat, 500g Buschbohnen,
200g Spinat, 600g Tomaten , 500g Zwie-
beln rot, 1 Blumenkohl - all das verpackt
in Papiertiten oder Folie, behutsam ge-
schichtet in einen griinen Hartplastikbe-
hiilter - so steht die Okokiste diese Wo-
che vor der Haustlir ihrer Miinchner
Abonnenten. Die Ware kommt von Ho-
fen, die hochstens 100 Kilometer ent-
fernt liegen.

Das Umland nahrt die GrofBstadt. Im
Fall der Okokiste im wahren Sinn des
Wortes. Seit 1996 fihrt dieser Verbund
von vier Liefer-Betrieben Mohren, Salat,
Apfel, Pastinaken und vieles mehr in die
Stadt. Seither kommen immer mehr Fa-
milien und Singles auf den Geschmack,
rund 7000 Haushalte, so Giinter Kugler,
der selbst Demeter-Landwirt im Niirn-
berger Raum ist und gleichzeitig die Oko-
kiste Miinchen unternehmerisch beriit.

' 'Einst hatten diese Gemiise-Abos ein

verstaubtes Image. Der regionale Anbau
und die jahreszeitliche Lieferung lieB
manchen glauben, es gidbe im Winter wo-
chenlang Kohl. Doch davon hat sich die
Okokiste befreit. Der Kunde kénne . die
Schreckgespenster abbestellen”, so Kug-
ler, zwischen wverschiedenen Abotypen
wihlen wie Mutter-Kind-Kiste, Roh-
kost- oder Speedykiste mit schnell zuzu-
bereitenden Produkten und diese dann
nochmal individualisieren. Im Winter
kommen Obst und Gemiise auch mal aus
Italien. Nudeln, Kise, Brot und Getriin-
ke kann die Kiste ebenfalls bringen, ins-
gesamt 400 Artikel tibers Jahr. Die Belrie-
be befragen regelmiiflig ihre Kunden, so
lieBen sich Erreichbarkeit und Angebot
verbessern. Das, sagt Kugler, gebe der
Okokiste einen Vorsprung vor Kenkur-
renten. Denn fiir Miinchen liefern auch
noch viele andere Betriebe Naturkost an.

Der entscheidende Vorteil der Okokis-

| hat eine verwechselbare Beliebigkeit Ein- |

doppelte Zahl sein.

Einen weiteren Spitzenplatz nimmt
Miinchen bei der Kaufkraft ein. Rund
22 500 Euro - der Betrag variiert je nach
Quelle - kann ein Miinchner jéhrlich aus-
geben. Das ist zirka 30 Prozent mehr als
der Bundesdurchschnitt und wieder mal

Gemise auf Abonnement

Die Okokiste liefert Lebensmittel aus dem Umland

Trotz Abo und jahreszeitlicher Liefe-
rung kann der Kunde iiber den Inhalt
der Kiste entscheiden. Foto: Rumpf

te gegeniiber der Ware im Bioladen ist of-
fenbar die Frische: ,Wir reagicren auf
die Kundenvorbestellungen", s? Ingrid
Pfenninger von der Tagwerk Okokiste,
»und miissen nicht wie ein Laden Ware
vorhaiten und hoffen, dass geniigend
Kunden sie auch kaufen * Zwischen Ern-
te und Lieferung vergingen maximal vier
Tage. Dass die Preise hoher sind als im
Bio-Supermarkt, liegt laut Kugler da-
ran, dass die Produzenten nicht nur das
EU-Bio-Siegel haben. Ein Demeter-Hof
verpflichte sich zu Tierhaltung, Flachen-
kultur, Ausbildung und héheren Lihnen
in ordentlichen Arbeitsverhiiltnissen.

Eingebunden in das System Okokiste
sind mehr als 80 Hofe. Die Landwirte pro-
fitieren. Kugler will zwar nicht behaup-
ten, die Betriebe verdankten der Okolkis-
te thr Uberleben. Aber: ,.Die Kontinuitit
bringt den Hofen eine verlassliche Ab-
nahme.” Und so nahrt dann die GroB-
stadt in gewisser Weise auch wieder das
Umland.




